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Har du tjekket dine
indstillinger? 🤔
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Hvem er Jacob?

Far til to

Learn-a-holic

LinkedIn nørd

For dig der lytter til mig for første gang i dag...



Hvad har jeg lavet?
For dig der lytter til mig for første gang i dag...

Har arbejdet professionelt med
LinkedIn siden foråret 2015

Inspireret og hjulpet mere end
18.000 mennesker

Har afholdt mere end 500
workshops/foredrag i LinkedIn...



Før vi går rigtig i gang

MINDSETTING
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På LinkedIn gælder det om:
at være konsistente i ens adfærd

at skabe relevant, fagligt og underholdende
indhold

være nysgerrig på andre mennesker og ens
markeder

fokusere på menneskerne i virksomheden - ikke
kun virksomheden

lære at bruge værktøjet strategisk - både på et
teknisk- og adfærdsmæssigt niveau 



LinkedIns egen AI er
ikke prangende... 😫



Jeg mixer derfor mellem
mulighederne internt på

platformen...
...kombineret med
eksterne værktøjer!



ThereIsAnAiForThat.com



Fokus på
3 OMRÅDER

-med tidsoptimering for øje



Fokus på 3 områder

Indhold på LinkedIn 

Salgsoptimering

Kommentaradfærd



Niveauet for læringen i dag

Nemt Øvede Svært



Indhold på
INDHOLD



Alle vil gerne i gang med indhold på LinkedIn

Men de fleste prioriterer ikke tiden eller mangler ideer



...men der er kun 

der deler på ugentlig basis - globalt!

1%



...og i 2025:

er AI-generet indhold!

50%
kilde: https://sqmagazine.co.uk/ai-in-social-media-tools-statistics/



Skab genkendelighed gennem
autentisk content, hvor der er
mennesker involveret - det 
er modgiften til overfloden 
af AI content!

Skil jer ud fra mængden



“Rewrite” er ikke happy-inducerende...



Selv på engelsk, vil vi undgå den!
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Case: Piaster Revisorerne



Spørgsmålet der trængte sig på:

“Hvordan gør vi kedeligt og
ganske u-sexy stof, interessant og
tiltrækkende?”

Case: Piaster Revisorerne



1. Forventningskløften
2. Going concern-forudsætning
3. Begrænset sikkerhed vs. høj grad af sikkerhed
4. Regnskabsmæssige skøn
5. Kontrolspor
6. Internt kontrolmiljø
7. Revisionsbevis
8. Retvisende billede
9. Væsentlighed og risiko
10. Erklæring uden forbehold vs. med forbehold
11. Efterfølgende begivenheder
12. Regnskabsgrundlag og anvendt regnskabspraksis
13. Afstemning af balanceposter
14. Periodisering af indtægter og omkostninger
15. Sambeskatning
16. Opgørelse af eventualforpligtelser
17. Sikkerhed vs. assistance
18. Ledelsens og revisors anvar for årsrapporten
19. Virksomhedsformer
20. Lukke et selskab - Likvidation vs. betalingserklæring

Case: Piaster Revisorerne
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Case: Piaster Revisorerne



Samlet tidsforbrug:

I snit, har hver karrusel
taget 45 minutter at lave,
fra emnet bliver promptet i
ChatGPT, til pdf’en er klar
til deling

Case: Piaster Revisorerne





Bonusviden 🧠



LinkedIn måler nu på “Consumption rate”

...her er 23 sider i alt



LinkedIn måler nu på “Consumption rate”

Læser nogle kun halvdelen, så er consumption rate = 50%



“Consumption rate” gælder for alle formater

tekst + billede tekst + video 



Jo mere consumption 
=

mere synlighed, længere
rækkevidde og større

genkendelighed



Indhold på LinkedIn
-hvilke muligheder har du?

Indlæg:
Ren tekst

Indlæg:
Tekst + billede

Indlæg:
Tekst + video

Indlæg:
PDF (karrusel)

Artikel:
(SEO)

Indlæg:
Meningsmåling

Indlæg:
Fejr en begivenhed

Opret et event:

De meste gængse
formater - højkant,,

kvadrat og bredt

Nyhedsbrev:
På LinkedIn Variér i indholdet!

-Så “giver” du mest
til platformen!



Salgsoptimering med
VÆRDISKABENDE VÆRKTØJER



Verdens bedste
salgsværktøj



...men også meget
misforstået! 🥵





Hvorfor Sales Navigator?
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Hvorfor Sales Navigator?
Du sparer mængder af dyrbar salgstid

Sidste 3 måneder

Sidste 30 dage



Overblik = tid sparet

Talerne til AIDAY er ganske aktive på LinkedIn 😁



Hvorfor Sales Navigator?
Overvågning 
= muligheder du 
ikke vidste du havde



68 møder booket 2 ringedage



Spadestik dybere i værktøjet



her dukker
der lidt AI

op...

Spadestik dybere i værktøjet
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Spadestik dybere i værktøjet



Oprustning:
DISC på steroider













Fornemmelse af den anden før mødet





Dansemakker til marketing & salg



Flydende integration med LinkedIn

Brug tiden optimalt - lad robotten gøre forarbejdet



Flydende integration med LinkedIn



Flydende integration med LinkedIn



HACK: Ændr ofte i indstillingerne

Opdatér automatiseringen på ugentlig basis



HACK: Ændr ofte i indstillingerne

Lav “arbejdstiderne” irregulære - så er du safe



Shield.app - track dit indhold



Begrænset og manglende data på LinkedIn



Få konkret og indsigtsfuld data fra Shield
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Få konkret og indsigtsfuld data fra Shield



“Vær konsistent
i din synlighed.”

Et maraton der aldrig ender...



Kommentaradfærd
& STRATEGI



Hvor mange af jer har en strategi for,
hvordan I skal agere på LinkedIn?



Hvor mange af jer deler mere 
end 1 gang om ugen?



Mindre end 
1 gang om ugen? 😆



Eksempler på AI
-kommentarer!



Hvorfor kommentarstrategi?

Fordi synligheden er ikke længere til at tage fejl af



Kommentarer kræver meget arbejde



Kommentarer på
steroider!





Kommentarer...
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Kommentarer...



Der er et helt back-office



Gamechanger: CRM ovenpå LinkedIn

Vores tid på LinkedIn bliver målbar i kroner



Gamechanger: CRM ovenpå LinkedIn



“Vær konsistent
med kommentarer”

Et maraton der aldrig ender...



SPØRGSMÅLSRUNDE



TAK FOR I DAG!

RadiSalgs O DIREKTØREN
PÅ LINKEDIN

Lyt gerne med i vores podcasts:



HVORNÅR SKAL DU
TAGE LINKEDIN TIL

DET NÆSTE NIVEAU?



Feedback på opslag      Undervisning      Vidensbibliotek      Netværk     Sparring med eksperter

LinkedIn LogenLinkedIn Logen
Bliv en del afBliv en del af

Lær at bruge LinkedIn til at
skaffe kunder, følgere og

synlighed - uge efter uge.



Content workshop
hver måned

Personlig feedback
på opslag

Nyt webinar
hver måned

Spørgsmålssession
hver måned

Fuld adgang til
vidensbiblioteket

Netværk af andre
med samme mål



Et indblik i
kalenderen



BOOK EN SAMTALE
Få 30 minutters sparring til din LinkedIn fremtid her

-UDEN BEREGNING



VIL DU I DYBDEN PÅ
LINKEDIN MED
LIGESINDEDE?



Besøg den næste LinkedIn camp her
Thought Leader Camp: 24-26. marts





BOOK EN SAMTALE
Få 30 minutters sparring til din LinkedIn fremtid her

-UDEN BEREGNING



BOR DU I
NORDJYLLAND?



KONTAKT AMALIE PÅ TLF!

HELDAGS INDHOLDS-WORKSHOP I VRÅ

Skab indhold til LinkedIn, der
batter, engagerer og styrker

dit personlige brand

Jeres undervisere, Mathilde og Jacob

Din investering

2.900,- (+moms)

🕘  Dato og tid: 4. december kl. 9.00–15.30
👥  Antal: Max 20 deltagere (minimum 10)
📍  Sted: Idrætcenter Vendsyssel
👩‍💻  Online: Plenum feedback session 1 måned efter

Tlf:  6015 9716

https://bit.ly/tl-sparring

